Nové byty: pri koupi rozhoduji cena a pocet pokojti
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Zatimco cena a vnitrni dispozice jako nakupni argumenty vedou, standard vybaveni naopak zajima jen
malokoho. Z vysledkl prizkumu jasné vyplyva, ze nejdilezitéjsi pri rozhodovani o koupi bytu je pro klienty

vV

kritérium ,,cena“ primérnou hodnotu 4,39 a kritérium , pocet pokoji“ 4,14.
Luxus netahne

Vysokého hodnoceni dosahla také kritéria ,,dopravni dostupnost“ (3,97), ,,zelen v okoli“ (3,89) a ,,povést
developera“ (3,87). Naopak nejmensi vahu prikladaji klienti Urovni standardniho vybaveni (3,09) a trochu
prekvapivé také oblanské vybavenosti bezprostredniho okoli (3,13). ,,Nizka ddlezitost Grovné standardniho
vybaveni dokazuje, ze dnesni klienti jsou vzdélanéjsi nez v dobé realitniho boomu. Nejsou ochotni
akceptovat, aby developer ospravedlnoval o stovky tisic vyssi cenu radoby luxusnim vybavenim interiéru, “
komentuje tuto cast vyzkumu E. Korec, generalni reditel Ekospolu.

Prednost maji ,,znamé* lokality

Tri pétiny klientu, témér presné 60 %, podle prizkumu Ekospolu kupuje byt v lokalité, kterou podle svych
slov ,,dobre znaji“ - tedy v ni bud’ bydli, drive bydleli nebo se v ni Casto nachazeji. Na otazku, zdali na
developera klienti dostali doporuceni, pak odpovédélo 22 % respondentt kladné. Kazdy paty tedy kupuje
byt diky dobré referenci spokojenych klientd.

Z dalsich vysledk( napriklad vyplyva, ze 76 % klient kupuje byt pro vlastni bydleni, 14 % pro své déti a
celych 10 % na investici za Ucelem pronajmu.

Velkého prizkumu mezi klienty spolecnosti Ekospol se zatim zGc¢astnilo celkem 465 respondentd, ktefi u ni
zakoupili novy byt v obdobi od 1.1.2010 do 31.3.2011. Jak je u spolecnosti Ekospol pravidlem, ani u tohoto
prazkumu nevyuzila sluzeb Zadnych externich marketingovych agentur nebo agentur pro prizkum trhu.

Podle EvZena Korce je totiz kvalita a predevsim ovéritelnost vystupl z agentur diskutabilni. ,Kdyz uz tu
klienty jednou mame, muzeme se jich preci zeptat sami,“ rika Evzen Korec a pokracuje: , Kazdy klient,
ktery u nas zakoupi novy byt, vyplni souc¢asné s podpisem smlouvy také jednoduchy dotaznik. Diky tomu
dosahneme naprosto presného zacileni a navratnost vyplnénych dotaznikd je v podstaté stoprocentni.

Diskusni setkani ¢asopisu Stavebni forum nazvané ,,Stavime levné! Stavime Spatné?“ se kona ve stredu
25.5.2011 od 11:30 do 13:30 hodin v hotelu Adria, Vaclavské namésti 26, Praha 1 (registrace
Ucastnikd 11:00-11:30 hod.). Na diskusi s ucastniky se tési Petr Bym (Stavebni forum), EvZen Korec
(EKOSPOL), Hanu3 Némecek (RE/MAX Czech Republic), Marcel Soural (Trigema), Michal Sourek (MS
architekti) a zastupci dalSich developer, investora a bank.
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Program:

« Usetrime na nakladech (pozemek, stavebni prace, material, finance)
 Usetrime na organizaci

Architektura - zbytecny luxus?

Jak poznat falesny luxus?

Jsou levné byty kvalitni?

Vice informaci o programu a on-line registracni formular naleznete na webu diskusi.
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