Stvrtina firiem je stale ochotnych akceptovat’
stratové zakazky
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Stvrtina (26 percent) riaditelov stavebnych spolo¢nosti potvrdila, Ze st v nasledujlcich mesiacoch ochotni
prijat neziskovu alebo stratovu zakazku. Ako doleziti podmienku si patina firiem v tychto pripadoch kladie
naviazanie alebo udrzanie dlhodobej spoluprace. Ovela mensia Cast’ firiem (6 percent) by bola ochotna
prijat stratovu zakazku z dévodu zachovania sicasného podielu na trhu. Ovela menej benevolentni st k
prijimaniu stratovych zakaziek zastupcovia velkych stavebnych spoloc¢nosti, z nich by ich bolo ochotnych
akceptovat' iba 15 percent. Vstriecnejsie s naopak mensie stavebné firmy a firmy zaoberajlce sa
inzinierskymi stavbami (29, respektive 30 percent). ,,Zakazku, o ktorej vopred vieme, Ze je pre nas
stratova, nezazmluviujeme. Podiel zakaziek s nizSou marzou klesa,“ hovori Milos Milanovic, riaditel, PS
STAVBY, s. r. o.

Zo zakaziek, ktoré slovenské stavebné firmy realizovali v roku 2015, bolo 7 percent stratovych. Od tohto
priemeru sa odlisuju velké spolocnosti a spolocnosti zaoberajuce sa inzinierskymi stavbami, kde sa jednalo
0 9, respektive 8 percent z celkového poctu realizovanych projektov. ,,Cast nasich zakaznikov, ktorymi s
hlavne firmy zamerané na jadrové vrtanie, rezanie a brusenie stavebnych materialov, realizovala v
minulom roku aj stratové zakazky V rok 2016 uz ale stratovu zakazku naplanuje prijat’ ani jedna z nich,”
hovori Sales manager Husqvarna Construction Products Branislav Bosiak. ,,Prostrednictvom efektivneho
riadenia rizik, dosledného risk manazmentu ale i vd’aka vlastnym materialnym zdrojom, sme v roku 2015
nemali ani jeden stratovy projekt. V tejto stratégii budeme pokracovat,“ komentuje Magdaléna Dobisova,
generalna raditelka, Skanska SK, a. s.

Aktualne maju spolocnosti vo svojom zasobniku prace odhadom este 3 percenta stratovych zakaziek. Velmi
malu Ulohu v tomto ohlade hra velkost firmy i odbor ¢innosti. Takmer zhodny udaj predkladaju
spolocnosti napriek celym sektorom. ,,Dafam, Ze rokom 2015 sme docerpali ,,zasobnik* nevynosnych
zakaziek. V budicom obdobi sa budeme snazit’ takymto zakazkam vyhnut'. Bude to samozrejme zavisite aj
na dostatku prilezitosti a seriéznom pristupe obstaravatelov pri stanoveni PHZ. Investor by si mal
uvedomit’, ze kvalitny a efektivny projekt pripravi a zrealizuje len vtedy, ked’ vo verejnom obstaravani
nebude cena rozhodujucim kritériom. A urcite Setrenie na studiach, prieskumoch a projektoch sa
nevyplaca. Snad’ to investori uz konecne pochopia,“ uzatvara Slavomir Podmanicky,generalny riaditel,
REMING Consult, a. s.
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